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        NeuerBrief 
 
 
  
 
 

6. IHK-Expertenrunde Vertrieb 
 
Sehr geehrte Damen und Herren,  

 

die Zeit schreitet voran und unsere IHK-Expertenrunden Vertrieb steuert bereits auf ihre sechste Ausgabe zu. Alle bishe-

rigen Treffen unterstrichen die Bedeutung des Austauschs zwischen Ihnen als Vertriebsprofis. Wir gehen davon aus, dass 

dies weiterhin der Fall ist, weshalb dieses Format fortgesetzt wird. Daher laden wir Sie zur  

 

6. IHK-Expertenrunde Vertrieb  

am Mittwoch, den 15.09. 2021, um 17:30 Uhr,  

digital oder in der IHK-Regionalgeschäftsstelle Montabaur 
 

ein. Der inhaltliche Fokus liegt diesmal auf dem Thema 

 

B2B-Vertrieb in Zeiten der Digitalisierung wettbewerbsfähig organisieren 
Teil 2: Vertriebsorganisation war gestern, Marktorganisation ist heute 

 

 

Folgende Themenschwerpunkte mit Erfahrungs/-Meinungsaustausch sind vorgesehen: 

 
• Das erfolgslimitierende Denken: Vertrieb ist Vertrieb 

• Die Rollen einer Vertriebsorganisation 4.0 

• Außendienst und Innendienst – Quo Vadis? 

• Marketing und Werbeagentur – Operatives Vertriebs-Marketing bitte! 

• Die Organisation des Außendienstes – Eine erste Orientierung 

 

Es gibt also viel zu bereden. Begleitet wird diese Folge unserer Reihe wie zuvor auch schon durch unseren Vertriebs-

Experten Thomas Kaleja von der KeTu consult Montabaur. 

 

Wir freuen uns, Sie zu unserer 6. Expertenrunde Vertrieb nun auch persönlich in der IHK-Regionalgeschäftsstelle Mon-

tabaur (Bahnhofsplatz 2-4, 56410 Montabaur) mit max. 15 Personen vor Ort begrüßen zu dürfen. 

 

IHK-Regionalgeschäftsstelle Montabaur l Postfach 1261 l 56402 Montabaur  Regionalgeschäftsstellen Altenkirchen & Montabaur 

 

Ihre Zeichen/Nachricht vom 

 

IHK-Expertenrunde Vertrieb 
 

Ihr/e Ansprechpartner/in 

Richard Hover 

E-Mail hover@koblenz.ihk.de 

Telefon  02602 1563-0 

Fax 02602 1563-20 

 

 

  
Montabaur, im August 2021 

http://www.ihk-koblenz.de/
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Wenn Sie sich digital zuschalten, erhalten Sie die erforderlichen Einwahl-Daten wie gewohnt nach Ihrer Anmeldung auf 

unserer Homepage unter www.ihk-koblenz.de mit Eingabe der Dokumenten-Nr. 4866486 im Suchfeld online anzumelden. 

Die Anzahl der Teilnehmer ist auf 25 Personen begrenzt. 

 

Bitte teilen Sie uns mit, ob Sie vor Ort dabei sein möchten (bitte an Maske denken!) oder online an der Veranstaltung 

teilnehmen. 

 

 
Mit freundlichen Grüßen 

 
 

Kristina Kutting       Richard Hover    

Regionalgeschäftsführerin      Regionalgeschäftsführer 

Geschäftsstelle Altenkirchen      Geschäftsstelle Montabaur 

 
 
 
 
 
 
Warum eine IHK-Expertenrunde Vertrieb? 
 

 

 

 

 

Weil Sie Folgendes erwartet: 

• Zu bestimmten Themen, Trends und wissenschaftlichen Entwicklungen gibt es Impulsvorträge. 

• Best Practice-Vorträge aus Unternehmen zeigen Ihnen, welche Erfahrungen gemacht wurden. 

• Seitens der Teilnehmer sollen – Workshop-ähnlich – Ansätze für die Umsetzung im eigenen Unternehmen heraus-

gearbeitet werden. 

• Mit das wichtigste Element der Veranstaltungsreihe ist Zeit zum zunächst virtuellen und dann persönlichen Aus-

tausch und Netzwerken. 

• Last but not least die Besonderheit: Das Thema der Folge-Veranstaltung wird von den Teilnehmern selbst festgelegt. 

 

Weil Sie Folgendes mitnehmen können: Sie 

• werden über aktuelle Trends im B2B-Vertrieb informiert. 

• sind Teil eines regionalen Experten-Netzwerkes für den B2B-Vertrieb. 

• haben die Möglichkeit zum regelmäßigen Erfahrungsaustausch auf Augenhöhe. 

• können über die Themenauswahl mitbestimmen und 

• erhalten Impulse zu aktuell relevanten Themen. 

• lernen von anderen Unternehmen und bekommen eine Reflektion zum eigenen Handeln. 

• können ggfs. hieraus konkrete Optimierungsansätze für das eigene Unternehmen erarbeiten. 
 

 

 

Weitere Veranstaltungen unter: www.ihk-koblenz.de/veranstaltungen 

http://www.ihk-koblenz.de/

